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SLM Solutions: Auftragseingangswert im Q2 2019 iiber Vorjahresniveau;
Umsatz und EBITDA im H1 2019 deutlich unter Vorjahr

¢ Auftragseingangswert im Q2 2019 mit EUR 17,3 Mio. liber Vorjahresniveau (Q2 2018:
EUR 14,4 Mio.)

e Umsatz im H1 2019 liegt mit EUR 16,4 Mio. 44,8 % unter dem Vorjahr (H1 2018:
EUR 29,6 Mio.)

e EBITDA aufgrund des Umsatzriickgangs im H1 2019 bei EUR -18,9 Mio.
(H12018: EUR -3,8 Mio.)

o Operativer Cashflow mit EUR 0,6 Mio. im H1 2019 trotz deutlich negativem
Periodenergebnis im positiven Bereich (H1 2018: EUR -6,0 Mio.)

Liibeck, 8. August 2019 - Die SLM Solutions Group AG (,Gesellschaft” oder ,SLM*), ein
filhrender Anbieter metallbasierter additiver Fertigungstechnologie, erzielte im ersten
Halbjahr des Geschiftsjahres 2019 einen Umsatz in Hohe von EUR 16,4 Mio. Im Vergleich zum
Vorjahr entspricht dies einem Riickgang um 44,8 % (H1 2018: EUR 29,6 Mio.). Das Ergebnis vor
Zinsen, Steuern und Abschreibungen (EBITDA) lag mit EUR -18,9 Mio. im ersten Halbjahr 2019
ebenfalls deutlich unter dem Vorjahreswert (H1 2018: EUR -3,8 Mio.).

Meddah Hadjar, seit dem 1. Mai 2019 Vorstandsvorsitzender von SLM Solutions: ,Wenn wir die
Umsatz- und Auftragszahlen in Relation zu unserer technologischen Starke betrachten, haben wir
im ersten Halbjahr 2019 ein Ergebnis geliefert, das nicht dem vollen Potenzial des Unternehmens
entspricht. Ich habe in meinen ersten 100 Tagen als CEO SofortmalBnahmen ergriffen, um wichtige
Lucken zu schlieBen und den Aufbau einer Organisation voranzutreiben, die gute Leistungen fir
unsere Aktiondre und unsere Kunden erbringen kann. Wir werden weiterhin in allen Bereichen
konsequent nach Verbesserungen streben. Unsere unmittelbaren Prioritaten liegen in der
Steigerung der Auftragseingange, einer besseren Fiihrung des Unternehmens und der
Neupositionierung unserer Produkte. Mit der Multi-Laser-Technologie hat das Unternehmen aus
meiner Sicht ein starkes Fundament und wir wollen SLM Solutions zurlick auf den Wachstumskurs
bringen.”

Die Auftragseingange lagen im ersten Halbjahr 2019 bei 25 bestellten Maschinen und damit 34,2 %
unter dem Vergleichszeitraum des Vorjahres (H1 2018: 38 Maschinen). Der Auftragseingangswert lag
mit EUR 20,8 Mio. 10,8% unter dem Auftragseingangswert im Vorjahreszeitraum (H1 2018:
EUR 23,3 Mio.). Der Riickstand des Auftragseingangswerts ist in erster Linie durch das schwache
Auftaktquartal im laufenden Geschéftsjahr 2019 bedingt. Im Q2 2019 lag der Auftragseingangswert
mit EUR 17,3 Mio. um 19,7% (iber dem Vorjahreswert (Q2 2018: EUR 14,4 Mio.).

Wie im Rahmen der Prognoseanpassung am 26. Juli 2019 kommuniziert, haben sich Erwartungen
beziliglich der Auftrdge aus den chinesischen Rahmenvertragen nicht wie vom vorherigen
Managementteam veranschlagt erfiillt. Das heutige Management der SLM Solutions Group AG hat
entschieden, diese Rahmenvertrage auszusetzen. Die bisher als Auftragseingang ausgewiesenen
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erwarteten Auftrage aus diesen Rahmenvertragen wurden im Q2 2019 vollstandig aus dem
Auftragsbestand eliminiert. Insgesamt wurden 128 Maschinen mit einem Wert von EUR 97,5 Mio. aus
dem Auftragsbestand herausgerechnet. Unabhédngig von der Entwicklung der Rahmenvertrdage
bestehen die Beziehungen zu den jeweiligen Kunden fort und alle zukiinftigen Bestellungen werden
gemal der allgemeinen Praxis von SLM als neue Auftragseingange erfasst. Der Auftragsbestand zum
30.Juni 2019 lag bei 17 Maschinen mit einem Wert von EUR 14,6 Mio. (30. Juni 2018: 140 Maschinen
mit einem Wert von EUR 107,3 Mio.).

Die Gesamtleistung (Summe aus Umsatzerlésen, Bestandserhéhungen und anderen aktivierten
Eigenleistungen) lag mit EUR 18,3 Mio. um 47,1 % unter dem Vorjahreswert (H1 2018: EUR 34,7 Mio.),
insbesondere begriindet durch den Umsatzriickgang.

Die Personalaufwandsquote (im Verhaltnis zur Gesamtleistung) ist von 40,7 % im ersten Halbjahr
2018 auf 96,2 % im ersten Halbjahr 2019 angestiegen. Die Materialaufwandsquote (in % der
Gesamtleistung) lag in den ersten sechs Monaten des laufenden Geschaftsjahres mit 58,3 %
ebenfalls Uber Vorjahresniveau (H1 2018: 51,0 %). Auch die Entwicklung dieser beiden Kennzahlen
ist deutlich durch das abgesunkene Umsatzniveau gepragt.

Das Periodenergebnis lag mit EUR -30,8 Mio. deutlich unter dem Ergebnis fiir den
Vergleichszeitraum des Vorjahres (H1 2018: EUR -6,3 Mio.). Dies entspricht einem unverwdsserten
und verwasserten Ergebnis je Aktie von je EUR -1,56 (H1 2018: unverwassert und verwdssert
EUR-0,35).

Die Eigenkapitalquote der Gesellschaft liegt mit 40,2% unterhalb des Vorjahresniveaus
(30.Juni 2018: 49,9 %). Aufgrund der am 28. Marz 2019 durchgefiihrten Kapitalerhéhung um rund
EUR 13 Mio. lagen die liquiden Mittel der Gesellschaft zum 30. Juni 2019 mit EUR 30,4 Mio. leicht iber
dem Wert vom Jahresende 2018 (31. Dezember 2018: EUR 27,8 Mio.).

Der operative Cashflow lag im ersten Halbjahr 2019 trotz des deutlich negativen
Periodenergebnisses aufgrund des Abbaus von Forderungen aus Lieferungen und Leistungen mit
EUR 0,6 Mio. leicht im positiven Bereich und verbesserte sich damit gegeniiber dem Vorjahreswert
(H1 2018: EUR -6,0 Mio.).

Am 26. Juli 2019 hat der Vorstand der SLM Solutions Group AG bekannt gegeben, dass die
urspriinglich durch das vorherige Vorstandsteam fiir das Geschéftsjahr 2019 ausgegebene Umsatz-
und Ergebnisprognose nicht erreicht werden kann. Fiir das laufende Geschéftsjahr 2019 wurde
urspriinglich ein Konzernumsatz in Hohe von EUR 95 Mio. und ein ausgeglichenes bereinigtes
EBITDA erwartet. Wie am 26. Juli 2019 kommuniziert, werden der Konzernumsatz und die bereinigte
EBITDA-Marge im Jahr 2019 erheblich geringer ausfallen als urspriinglich prognostiziert.

Der Bericht der SLM Solutions Group AG Uber die ersten sechs Monate des Geschaftsjahres 2019 wird
heute im Tagesverlauf unter www.sIm-solutions.com im Bereich "Investor Relations" auf Deutsch
und Englisch zur Verfligung gestellt.
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Uber das Unternehmen:
Die SLM Solutions Group AG aus Liibeck ist ein fiihrender Anbieter metallbasierter additiver

Fertigungstechnologie. Die Aktien des Unternehmens werden im Prime Standard der Frankfurter
Wertpapierbdrse gehandelt. Das Unternehmen konzentriert sich auf die Entwicklung, Montage und
den Vertrieb von Maschinen und integrierten Systemlosungen im Bereich des Selektiven
Laserschmelzens (Selective Laser Melting). SLM Solutions beschaftigt derzeit mehr als 400
Mitarbeiter in Deutschland, Frankreich, Italien, den USA, Singapur, Russland, Indien und China. Die
Produkte werden weltweit von Kunden in der Luft- und Raumfahrtbranche, dem Energiesektor, dem
Gesundheitswesen oder dem Automobilsektor eingesetzt.
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